
Proces	bij	MKB-bedrijfsovername	(aankoop	onderneming)	

1.	
Vooronderzoek	

2.	
Voorbereiding	

3.		
InformaAe	

4.		
TransacAe	

• Haast	of	niet	?	
• Uitgangspunten	
• Business	plan*	?		
• Strategische	oriënta8e	
• Financiering	
• Transac8evorm	
• Consequen8es	koper* 
!  Commercieel	
!  Organisatorisch	
!  Financieel	
!  Fiscaal/Juridisch	
• Waardedrijvers	target	
• Bedrijfsprofiel	target	
• Eerste	longlist	targets	
• Binding	spelers	target	
• Stakeholders	
• Communica8e	
• Post-deal	integra8e*	
• Globale	8jdshorizon	
• Go	–	no	go	?	

• Longlist	–	shortlist	
• Verkoopmethode	
• “Dealteam”	
• Verkoopkanalen	
• Overleg	financier(s)*	?	
• Finaal	(anoniem)	zoek	
profiel	target	
• Zoeken	en	benaderen	
• Start	communica8e	
• Bijstellen	
marktbenadering	?	
• Extra	onderzoek	?	
• Go	–	no	go	?	

• UitzeVen	(anoniem)	
zoekprofiel	target	
• Contact	verkoper(s)	
• Geheimhouding	
verklaringen	
• Oriënterend	gesprek	
• Ontvangen	Informa8e	
memorandum	
• Bedrijfsanalyse:	
!  Commercieel	
!  Organisatorisch	
!  Financieel	
!  Fiscaal/Juridisch	
• Waardering	en	prijs	
• Aanvullend	informa8e		
en	gesprek(ken)	
• Niet-bindend	en	
indica8ef	bod	
• Onderhandelingen	
• Go	–	no	go	?	

•  (Exclusiviteit	en)	
onderhandelingen	
• Voorwaarden	
• Garan8es,	
vrijwaringen	
•  Inten8everklaring	
• Openstellen	dataroom	
verkoper	
• Due	Diligence	
• Financiering*	
• Vervolg	gesprekken	en	
onderhandelingen	
• Defini8eve	afspraken	
en	koopprijs	
• Go	–	no	go	?	
• Koopovereenkomst	
• A_andeling	transport	
• Betalen	koopprijs	
• Communica8e	traject	
• Post-deal	integra8e	
traject	

* Pro memori 
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